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1. INTRODUCCION.

La creciente globalizacién a la que estd sometida la economia mundial produce que los
intercambios de mercancias entre los paises tengan una tendencia creciente en los Ultimos afios.
A la hora de realizar una operacion de compraventa internacional es necesario tener en cuenta
un elevado nimero de obligaciones formales, tanto en su aspecto puramente comercial como en
el aspecto administrativo.

No resulta suficiente el deseo o la intenciéon de realizar una operacion de compraventa
internacional para que la misma se lleve a cabo. En algunos casos, las restricciones al comercio
exterior establecidas por drganos gubernamentales, en otros la existencia de barreras no
comerciales y en general los formalismos administrativos y fiscales a que deben adaptarse este
tipo de operaciones, pueden determinar la inviabilidad de la operacion planteada.

Sera funcién del Técnico Superior en Comercio Internacional, planificar y gestionar los procesos
de importacidn/ exportacion e introduccién/expedicién de mercancias, aplicando la legislacién
vigente, en el marco de los objetivos y procedimientos establecidos.

Por ello con esta programacion did4ctica se pretende que el alumno adquiera los conocimientos
relativos a aspectos comerciales, administrativos y fiscales del comercio exterior, sabiendo
interpretar la normativa vigente en el comercio internacional, adaptandose a los cambios
frecuentes y a las consecuencias que se derivan de la de la documentacién correspondiente a
las operaciones de importacién y exportacion, y a su tramitacion; elaborar y reconocer la
documentacién comercial asi como mantener una relacién fluida, partiendo del conocimiento y
comprension de los distintos sujetos que intervienen en la misma: clientes, proveedores,
transportistas, 6rganos administrativos, agentes de aduanas, compafiias de seguros, etc.

El enfoque que se plantea en la programacion es eminentemente practico para que los alumnos
adquieran las competencias profesionales asociadas al médulo de Gestion Administrativa del
Comercio Internacional.

En el Articulo 25 del Decreto 4/2010, de 28 de enero, por el que se regula la ordenacién general
de la Formacion Profesional en el sistema educativo de la Comunidad Auténoma de Cantabria
se recogen los aspectos que deberan recoger las programaciones didacticas de los modulos
profesionales de los ciclos formativos y que son:

a. Los objetivos expresados en resultados de aprendizaje, los criterios de evaluacion y los
contenidos de cada médulo profesional para cada uno de los cursos del ciclo formativo.

b. La distribucion temporal de los contenidos en el curso correspondiente.

c. Aquellos aspectos curriculares minimos que se consideren basicos para superar el mddulo
correspondiente, segun lo recogido en el Real Decreto que regula cada titulo y en la Orden
correspondiente a su curriculo.

d. Los enfoques didacticos y metodoldgicos que se consideren mas coherentes para la
adquisicion, por parte del alumnado, de los objetivos de estas ensefianzas.

e. Los procedimientos e instrumentos de evaluacion del aprendizaje del alumnado.
f. Los criterios de calificacion que se vayan a aplicar.
g. Los materiales y recursos didacticos que se vayan a utilizar.

h. Las medidas de atencién a la diversidad.



i. La concrecion de los planes, programas y proyectos acordados y aprobados, relacionados con
el desarrollo del curriculo.

j. Las actividades complementarias y extraescolares que se pretendan realizar.

k. Criterios y procedimientos para la evaluacién del desarrollo de la programacioén y de la practica
docente.

I. Planificacion del uso de espacios especificos y equipamientos.

m. La concrecién del desarrollo de desdobles, agrupaciones flexibles y/o apoyos docentes en los
modulos profesionales en los que se realicen los mismos, incluyendo la planificacion de las
actividades previstas.

1.1. Normativa.

Ordenacion general de la Formacion Profesional. Ley Orgénica 3/2022, de 31 de marzo, de
ordenacion e integracion de la Formacion Profesional.

Ordenacion general de la Formacion Profesional en Cantabria. Decreto 4/2010, de 28 de enero,
por el que se regula la ordenacién general de la Formacion Profesional en el sistema educativo
de la Comunidad Auténoma de Cantabria.

Titulo De Técnico Superior en Comercio Internacional. Real Decreto 1572/2011, de 4 de
noviembre, por el que se establece el Titulo de Técnico Superior en Comercio Internacional y se
fijan sus ensefianzas minimas.

Real Decreto 659/2023, de 18 de julio, por el que se desarrolla la ordenacién del Sistema de
Formacidn Profesional.

Curriculo de Técnico superior en Comercio Internacional. Orden EDU/49/2025, de 28 de agosto,
por el que se establece el Titulo de Técnico Superior en Comercio internacional y se fijan sus
ensefianzas minimas.

2. GESTION ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO
INTERNACIONAL.

2.1. Presentacion.

Mddulo Profesional: Gestion Administrativa del Comercio Internacional.
Cédigo: 0627

Ciclo Formativo: Comercio Internacional.

Familia Profesional: Comercio y Marketing.

Duracion: 206 horas.

Numero de créditos ECTS: 13

Unidad de competencia asociada: ECP0242_3: Gestionar administrativamente las operaciones
de importacién/exportacion o introduccién/expedicion de mercancias.
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2.2. Objetivos generales.

a)

b)

c)

d)

e)

f)

9)

h)

k)

Conocer y valorar las fuentes y productos financieros disponibles, tales
como créditos, préstamos y otros instrumentos financieros, asi como
las posibles subvenciones y seleccionar los mas convenientes para la
empresa, analizando la informacién contable y evaluando los costes,
riesgos, requisitos y garantias exigidas por las entidades financieras
para obtener los recursos financieros necesarios que se requieren en
el desarrollo de la actividad.

Elaborar informes comerciales, aplicando técnicas estadisticas a la
informacién disponible en un SIM, configurando dicho sistema de
informaciéon de mercados y obteniendo y analizando la informacién
necesaria para la toma de decisiones en la actividad comercial de la
empresa en el exterior.

Elaborar y analizar las politicas de producto, precio, comunicacién y
distribucion, seleccionando las mas adecuadas para la toma de
decisiones sobre la entrada de los productos de una empresa de
mercados exteriores.

Seleccionar la informacion de base o briefing de productos, analizando
las relaciones entre las distintas variables que intervienen en el
marketing mix internacional, para la elaboracion de un plan de
marketing.

Consultar bases de datos y publicaciones y utilizar medios y sistemas
de comunicacion, valorando los diferentes factores de riesgo, para
identificar y contactar con clientes y proveedores.

Participar en las diferentes fases que definen un acuerdo contractual
de caracter internacional, realizando ofertas, identificando la normativa
de contrataciéon internacional y formalizando los documentos
necesarios, para gestionar los contratos mercantiles internacionales.
identificar la normativa aplicable, los organismos e instituciones
competentes y los tramites y gestiones que se requieren para el transito
internacional de mercancias, elaborando la documentacion necesaria
para realizar la gestion administrativa de operaciones de importacion y
exportacion, e introduccién y expedicién de mercancias.

Obtener informacién, gestionar los trdmites y cumplimentar la
documentacién necesaria para la obtencién de créditos vinculados a
las operaciones de importacibn/ exportacibn 'y proyectos
internacionales, determinando y gestionando los riesgos y costes
financieros asociados, para realizar la gestién financiera de las
operaciones de compraventa internacional, de acuerdo con los
procedimientos establecidos.

Interpretar la normativa, identificar los tramites y preparar la
documentacién necesaria para la financiacion de proyectos y para la
participacion en concursos Y licitaciones internacionales.

Analizar los procesos de almacenaje y los métodos de gestion de stocks
aplicables en la organizacién de un almacén, valorando la distribucion
interna y el sistema de manipulaciéon de las mercancias, aplicando la
normativa vigente en materia de seguridad e higiene, garantizando su
integridad y optimizando los recursos disponibles, para organizar el
almacenaje de las mercancias.

Analizar y comparar los distintos modos de transporte, los costes, la
proteccion fisica de la mercancia y la documentacion de transito
internacional, proponiendo alternativas y respetando la normativa que
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n)

p)

Q)

)

s)

Y

u)

v)

rige el envio de mercancias y el transito de viajeros, para realizar la
planificacién de rutas de larga distancia.

Identificar y determinar los documentos y los tramites necesarios,
interpretando la legislacién vigente, para gestionar los medios de cobro
y pago y las garantias y avales internacionales.

Gestionar en inglés las relaciones derivadas del comercio internacional
tanto con clientes como con proveedores, organismos publicos, banca
nacional e internacional y con todos los operadores que intervienen en
operaciones internacionales.

Emplear las herramientas mas caracteristicas de Internet y de otros
sistemas digitales para dar a conocer la empresa internacionalmente,
vender a través de tienda virtual y gestionar la facturacion electronica
de las ventas internacionales realizadas.

Analizar y utilizar los recursos y oportunidades de aprendizaje
relacionados con la evolucion cientifica, tecnolégica y organizativa del
sector y las tecnologias de la informacién y la comunicacion, para
mantener el espiritu de actualizacion y adaptarse a nuevas situaciones
laborales y personales.

Desarrollar la creatividad y el espiritu de innovacion para responder a
los retos que se presentan en los procesos y en la organizacion del
trabajo y de la vida personal.

Tomar decisiones de forma fundamentada, analizando las variables
implicadas, integrando saberes de distinto ambito y aceptando los
riesgos y la posibilidad de equivocacién en las mismas, para afrontar y
resolver distintas situaciones, problemas o contingencias.

Desarrollar técnicas de liderazgo, motivacion, supervision vy
comunicacion en contextos de trabajo en grupo, para facilitar la
organizacion y coordinacién de equipos de trabajo.

Aplicar estrategias y técnicas de comunicacién, adaptandose a los
contenidos que se van a transmitir, a la finalidad y a las caracteristicas
de los receptores, para asegurar la eficacia en los procesos de
comunicacion.

Evaluar situaciones de prevencién de riesgos laborales y de proteccion
ambiental, proponiendo y aplicando medidas de prevencion personales
y colectivas, de acuerdo con la normativa aplicable en los procesos de
trabajo, para garantizar entornos seguros.

Identificar y proponer las acciones profesionales necesarias, para dar
respuesta a la accesibilidad universal y al “disefio para todos”.
Identificar y aplicar pardmetros de calidad en los trabajos y actividades
realizados en el proceso de aprendizaje, para valorar la cultura de la
evaluacion y de la calidad y ser capaces de supervisar y mejorar
procedimientos de gestién de calidad.

Utilizar procedimientos relacionados con la cultura emprendedora,
empresarial y de iniciativa profesional, para realizar la gestion béasica
de una pequefia empresa o emprender un trabajo.

Reconocer sus derechos y deberes como agente activo en la sociedad,
teniendo en cuenta el marco legal que regula las condiciones sociales
y laborales, para participar como ciudadano democratico.

cve: BOE-A-2011-19439



2.3. Competencias.

La formacién del mddulo permite alcanzar las siguientes competencias del titulo:

f. Realizar la gestion administrativa de operaciones de importacion y exportacion e introduccién
y expedicion de mercancias.

|. Utilizar internet y cualquier otro sistema digital, como plataforma publicitaria y escaparate
abierto al mundo que facilita la realizacion de ventas a cualquier cliente nacional o internacional

n. resolver situaciones, problemas,o contingencias con iniciativa y autonomia en el ambito de su
competencia, con creatividad, innovacion y espiritu de mejora en el trabajo personal y en el de
los miembros del equipo

fi. Realizar la gestion administrativa de operaciones de importaciéon y exportacion y de

introduccién y expedicién de mercancias.

0. Adaptarse a las nuevas situaciones laborales, manteniendo actualizados los conocimientos
cientificos, técnicos y tecnolégicos relativos a su entorno profesional, gestionando su formacién
y los recursos existentes en el aprendizaje a lo largo de la vida y utilizando las tecnologias de la
informacién y la comunicacion.

p. Resolver situaciones, problemas o contingencias con iniciativa y autonomia en el ambito de
su competencia, con creatividad, innovacion y espiritu de mejora en el trabajo personal y en el
de los miembros del equipo.

g. Organizar y coordinar equipos de trabajo con responsabilidad, supervisando el desarrollo del
mismo, manteniendo relaciones fluidas y asumiendo el liderazgo, asi como aportando soluciones
a los conflictos grupales que se presenten.

r. Comunicarse con sus iguales, superiores, clientes y personas bajo su responsabilidad,
utilizando vias eficaces de comunicacién, transmitiendo la informacién o conocimientos
adecuados y respetando la autonomia y competencia de las personas que intervienen en el
ambito de su trabajo.

s. Generar entornos seguros en el desarrollo de su trabajo y el de su equipo, supervisando y
aplicando los procedimientos de prevencion de riesgos laborales y ambientales, de acuerdo con
lo  establecido por la normativa y los  objetivos de la  empresa.



2.4. Resultados de aprendizaje y criterios de evaluacion del modulo.

RAL.- Determina organismos e instituciones relacionados con el comercio internacional,
analizando sus principales funciones.

Criterios de evaluacion:

a) Se ha analizado la estructura de balanza de pagos, diferenciando las distintas balanzas que
la componen.

b) Se han clasificado las funciones de los principales organismos e instituciones econémicas
internacionales.

¢) Se ha analizado el proceso de integracion econémica internacional, diferenciando los distintos
niveles de integracion.

d) Se ha analizado el proceso de integracién econémica europea y su repercusion en el comercio
comunitario.

e) Se han identificado las distintas instituciones comunitarias, sus principales funciones y
competencias.

f) Se ha analizado el marco juridico comunitario y se han identificado las normas con incidencia
en el intercambio comercial, con autonomia y responsabilidad en el ambito de su competencia.

RA. 2.- Organiza un sistema de informacidon eficaz que sirva de apoyo en las operaciones
de compraventa internacional, utilizando las herramientas informaticas adecuadas.

Criterios de evaluacion:
a) Se han elaborado bases de datos para las operaciones de comercio internacional.
b) Se han confeccionado ficheros maestros de clientes y clientas y proveedores.

¢) Se ha elaborado la informaciéon que habitualmente solicita el cliente o el proveedor en las
operaciones de compraventa internacional, con autonomia y calidad.

d) Se ha realizado el mantenimiento y actualizacion de las bases de datos de clientes y clientas
y proveedores.

e) Se han elaborado informes, con autonomia y calidad, sobre clientes y clientas y/o proveedores
a partir de las bases de datos disponibles.

f) Se ha aplicado la normativa legal y fiscal del pais de destino de la mercancia que se va a
exportar.

g) Se ha procesado y archivado adecuadamente la informacion generada en las operaciones de
compraventa internacional realizadas para su posterior utilizacion en futuras operaciones.



RA. 3.- Reconoce las distintas barreras al comercio internacional, analizando la normativa
gue las regula.

Criterios de evaluacion:

a) Se han analizado las barreras arancelarias a la importacién de mercancias y otras medidas
de efecto equivalente, con autonomia y responsabilidad.

b) Se han analizado los principales instrumentos de proteccidn comercial de naturaleza
cuantitativa, que limitan o restringen las importaciones de mercancias.

¢) Se ha analizado la funcién del arancel de aduanas como instrumento de proteccién y su
repercusion sobre el comercio internacional.

d) Se han identificado las medidas de defensa de la competencia internacional aplicables en el
marco de la OMC.

e) Se han caracterizado las clausulas de salvaguardia y las medidas de vigilancia, analizando
los casos en que procede su aplicacion en la UE.

f) Se han caracterizado las principales barreras técnicas y administrativas al comercio.

g) Se han determinado las distintas medidas de apoyo y fomento a las exportaciones.

RA. 4.- Caracteriza los procedimientos administrativos de las operaciones de importacion/
exportacién y de introduccion/expedicién, interpretando la normativa vigente.

Criterios de evaluacion:

a) Se han identificado las diferencias entre una importacién y una introduccién y entre una
exportaciéon y una expedicion.

b) Se han identificado los documentos que se requieren en las operaciones de
importacion/exportacion e introduccion/expedicion, los procedimientos para su tramitacion y
gestién, y los organismos implicados.

¢) Se ha determinado el origen de las mercancias y la documentacion que se requiere para su
acreditacion.

d) Se ha determinado el valor en aduana de diferentes mercancias con rigurosidad.
e) Se ha efectuado la clasificacion arancelaria de las mercancias.

f) Se han determinado los impuestos y otros tributos que gravan las operaciones de comercio
internacional que integran la deuda aduanera.

g) Se han reconocido los procesos administrativos de gestion aduanera.

h) Se ha analizado el sistema de declaracion estadistica de las operaciones intracomunitarias
(INTRASTAT), con autonomia y responsabilidad.
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RA. 5.-Elabora y cumplimenta la documentacién necesaria para las operaciones de
importacién/exportacion e introduccién/expedicién de mercancias.

Criterios de evaluacion:

a) Se han interpretado las clausulas que se incluyen en los contratos de compraventa
internacional y se ha confeccionado el contrato de compraventa.

b) Se han confeccionado los documentos comerciales, de transporte y seguro que se requieren
en las operaciones de compraventa internacional.

c) Se ha supervisado la documentacion comercial y administrativa correspondiente a una
operacion de comercio internacional, comprobando las condiciones pactadas en el contrato.

d) Se han cumplimentado de manera precisa y con calidad los documentos de gestion aduanera
de diferentes operaciones de compraventa internacional.

e) Se ha realizado la gestibn aduanera de operaciones relativas a los distintos regimenes
aduaneros.

f) Se ha utilizado un paquete informatico de gestién administrativa para la obtencion de la
documentacién necesaria para las operaciones de compraventa internacional.

2.5. Relacién entre resultados de aprendizaje y objetivos generales del ciclo

formativo.

A continuacion, se establecen cuales son los resultados de aprendizaje que contribuyen a que
se alcance cada objetivo general del ciclo formativo:

Objetivos Generales Resultados de aprendizaje
f

RA3- RA4
RA2
RA5
RA5
RA2
RA4

03133_

RA1-RA2-RA3-RA4-RA5
RA1-RA2
RA2-RA3-RA4-RA5
RA3-RA4-RA5

RA2

s|<|c|~|w
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2.6. Contenidos basicos.

Los contenidos bésicos de este madulo profesional se organizan segun lo dispuesto en el en el
R.D. Real Decreto 1572/2011, de 4 de noviembre, por el que se establece el Titulo de Técnico
Superior en Comercio Internacional. Estan dispuestos en cinco bloques tematicos:

Organismos e instituciones relacionadas con el comercio internacional:
La balanza de pagos: Concepto y estructura.

La Organizacion Mundial de Comercio (OMC).

La Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE).
El Fondo Monetario Internacional.

El Banco Mundial.

Otros organismos internacionales que afectan al comercio.

El proceso de integracion econdémica. Niveles y fases de integracién. Integracion europea.
Integraciones econdémicas internacionales.

Instituciones de la Unién Europea.
Organizacion de sistemas de informacion aplicados al comercio internacional:

Fuentes de informacion sobre comercio internacional. Identificacién de organismos e
instituciones que facilitan informacion.

El Instituto de Comercio Exterior (ICEX).

La Camara de Comercio Internacional. Bases de datos.

Obtencion de informacion a través de Internet.

Disefio, utilizacién y mantenimiento de bases de datos de clientes y proveedores.

Sistemas de comunicacién con clientes y proveedores.

Sistemas de archivo de documentacion generada en las operaciones de comercio internacional

Disefio, utilizacion y actualizacion de bases de datos con informacion de las operaciones de
comercio internacional.

Barreras al comercio internacional:

Barreras arancelarias a la importacion de mercancias: El Arancel de Aduanas y medidas de
efecto equivalente.

Barreras no arancelarias. Restricciones cuantitativas a la importacion.
Medidas de defensa de la competencia.
Medidas de salvaguardia.

Barreras técnicas y administrativas a la importacion: Certificados de normalizacion,
homologacion y control de calidad, certificados sanitarios, fitosanitarios y veterinarios,
certificados SOIVRE, certificados CITES, entre otros.
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Barreras fiscales.

Instrumentos de proteccién de las exportaciones.

La Politica Comercial Comun.

Régimen de comercio de las importaciones y de las exportaciones.
La Politica Agricola Comun (PAC).

Caracterizacion de los procedimientos administrativos de las operaciones de
importacidn/exportacion y de introduccién/expedicion:

El origen de las mercancias:
e Criterios para la atribucién del origen. Origen preferencial y no preferencial.

e Justificacion o acreditacion del origen: Certificados de origen para la exportacién y para la
importacion.

El Arancel de Aduanas: estructura, tarifas. El Arancel Integrado Comunitario.

Valoracion en Aduana de las mercancias: La Declaracién de Valor en Aduana (documento
DV1).

Fiscalidad del comercio exterior en las Aduanas.
Operaciones intracomunitarias. Sistema INTRASTAT.

Elaboracion de la documentacion de las operaciones de importacion/exportacion e
introduccién/expedicion de mercancias:

Gestion Aduanera de las importaciones y de las exportaciones. Normativa.

Procedimiento de gestion aduanera o despacho de importaciones y exportaciones.
Presentacion de la mercancia. La declaracién sumaria. Presentacion de la declaracién de
importacién/exportacion (DUA) y demas documentos que lo acompafian.

Aplicacion informética de gestion administrativa y aduanera de las operaciones de importacion
y exportacion.

Regimenes econdmicos aduaneros: Normativa aplicable. Procedimiento y documentacién
necesaria para su gestion.

Otros destinos aduaneros: Normativa, documentacion y procedimiento de gestion.

2.7. Resultados de aprendizaje clave

Los resultados de aprendizaje RA3, RA4, RA5, se consideran clave porque se complementan
unos con otros, por lo que es imposible no dominarlos para aprobar el médulo.

2.8. Contenidos.
La Orden EDU/49/2025, de 28 de agosto, que establece el curriculo del Ciclo Formativo de Grado

Superior correspondiente al titulo de Técnico Superior en Comercio Internacional en la
Comunidad Auténoma de Cantabria enumera los siguientes contenidos:
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1. Descripcion de los organismos e instituciones relacionadas con el comercio
internacional:

La balanza de pagos: concepto y estructura.

La Organizacion Mundial de Comercio (OMC).

La Organizacién Mundial de Aduanas.

La Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE).
El Fondo Monetario Internacional.

El Banco Mundial.

Otros organismos internacionales que afectan al comercio.

El proceso de integracion econdémica. Niveles y fases de integracion. Integracién europea.
Integraciones econémicas internacionales.

Instituciones de la Unién Europea
2. Organizacion de sistemas de informacion aplicados al comercio internacional:

Fuentes de informacién sobre comercio internacional. Identificacibn de organismos e
instituciones que facilitan informacion.

El Instituto de Comercio Exterior (ICEX).

La Camara de Comercio Internacional. Bases de datos.

Obtencion de informacion a través de Internet.

Disefio, utilizacién y mantenimiento de bases de datos de clientes y proveedores.

Sistemas de comunicacién con clientes y proveedores.

Sistemas de archivo de documentacién generada en las operaciones de comercio internacional.

Disefio utilizacién y actualizacion de bases de datos con informacién de las operaciones de
comercio internacional.

3. Barreras al comercio internacional:

Barreras arancelarias a la importacién de mercancias: El Arancel de Aduanas y medidas de
efecto equivalente.

Barreras no arancelarias. Restricciones cuantitativas a la importacion.
Medidas de defensa de la competencia.
Medidas de salvaguardia.

Barreras técnicas y administrativas a la importacién: Certificados de normalizacion,
homologacion y control de calidad, certificados sanitarios, fitosanitarios y veterinarios,
certificados SOIVRE, certificados CITES, entre otros.

Barreras fiscales

Instrumentos de proteccion de las exportaciones.
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Régimen de comercio de las importaciones y de las exportaciones.

La Politica Agricola Comun (PAC).

4. Caracterizacion de los procedimientos administrativos de las operaciones de
importacion/ exportacion y de introduccién/expedicion:

El origen de las mercancias:
Criterios para la atribucién del origen. Origen preferencial y no preferencial.

Justificacién o acreditacion del origen: Certificados de origen para la exportacion y para la
importacion.

El Arancel de Aduanas: estructura, tarifas. El arancel integrado comunitario.

Valoracion en Aduana de las mercancias: La Declaracion de Valor en Aduana (documento DV1).
Fiscalidad del comercio exterior en las aduanas.

Operaciones intracomunitarias. Sistema INTRASTAT.

5. Elaboracion de la documentacion de las operaciones de importacidn/exportaciéon e
introduccidon/expedicién de mercancias:

Gestion Aduanera de las importaciones y de las exportaciones Normativa:

Procedimiento de gestidon aduanera o despacho de importaciones y exportaciones. Presentacion
de la mercancia. La declaraciéon sumaria. Presentacién y cumplimentacion de la declaracién de
importacion/exportacion (DUA) y demas documentos que lo acompafian.

Aplicacion informética de gestion administrativa y aduanera de las operaciones de importacion y
exportacion.

Regimenes econdmicos aduaneros: normativa aplicable. Procedimiento y documentacion
necesaria para su gestion.

Otros destinos aduaneros: normativa, documentacién y procedimiento de gestion.

3. PROGRAMACION: RELACION SECUENCIADA DE LAS
UNIDADES DIDACTICAS.

Las unidades didacticas en las que se distribuira la imparticion del modulo seran las siguientes:

Unidad didactica 0. Introduccién al médulo.

Cualificaciones que constituyen el ciclo y relacion con el modulo.
Contribucion del médulo al logro de los objetivos del ciclo.
Objetivos del modulo.

Criterios de evaluacion del mddulo y de las unidades didacticas.
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Unidad didactica 1. Organismos e instituciones internacionales y la Unién Europea.

1. El entorno internacional.

2. Organismos internacionales que afectan al comercio.
3. Los procesos de integracion internacional.

4. La Unién Europea.

5. La balanza de pagos.

Unidad didactica 2. Gestidn de la informacién en el comercio internacional.

. La importancia de la informacién.

. Espafia exportacion e inversiones

. Entidades de promocién de las Comunidades Auténomas.
. Las Camaras de Comercio en Espafia.

. La Camara de Comercio Internacional.

. Otras fuentes de informacion.

. Gestién y creacion de bases de datos.

. Gestion de archivos.

© 00 N oo g A~ O wWw N P

. Gestion de relaciones con clientes.

Unidad didactica 3. Barreras y medidas de apoyo al comercio internacional.

. La liberalizacién del comercio.
. Las barreras arancelarias.
. Las barreras cuantitativas.

. Las barreras técnicas.

1
2
3
4
5. Certificados y controles de calidad.
6. La politica comercial coman.

7. Las consultas arancelarias, el TARIC.
8

. Forma de dar la informacion de la aplicacion de las politicas comerciales en la declaracién en
aduana, el DUA.

Unidad didactica 4. El arancel de aduanas vy el origen de las mercancias.

1. El arancel de aduanas.

El Sistema Armonizado de Designacion y Codificacién de Mercancias (SA).
La Nomenclatura Combinada (NC).

TARIC. El arancel integrado de la Union Europea.

Problemética en la clasificacion arancelaria de las mercancias.
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Metodologia arancelaria para clasificar mercancias.
Informacién Arancelaria Vinculante. 1AV.

2. Origen de las mercancias.

Normas de origen no preferenciales.

Normas de origen preferencial.

Pruebas de origen.

Unidad didactica 5. Regimenes aduaneros.

1. Operador econémico autorizado. (OEA).

El AEO de simplificaciones aduaneras (AEOC).

El AEO de seguridad y proteccién (AEOS).

Cuadro resumen condiciones y criterios OEA.

Ventajas OEA.

2. Procedimiento de entrada y salida de mercancias del territorio aduanero de la unién (TAU).
Mercancias introducidas en el territorio aduanero de la union.

Presentacion de una declaracion sumaria de entrada.

Llegada de las mercancias.

Traslado al lugar apropiado.

Almacenes de depésito temporal (ADT).

Vigilancia aduanera.

3. Regimenes aduaneros.

Esquema de los regimenes aduaneros.

Inclusion de las mercancias en un régimen aduanero a través de una declaracién de aduana.
Despacho a libre practica.

Regimenes especiales.

Salida de las mercancias del territorio aduanero de la Union. (Formalidades de exportacion y
reexportacion).

4. Abandono de las mercancias en aduana y/o destruccion.

Unidad didactica 6. El valor en aduana.

1. Valor en aduana.

Concepto de valor en aduana de las mercancias.

Métodos de valoracion.

Efectos de los INCOTERMS en el célculo del valor en aduana.
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Los ajustes del valor en aduana.

2. Incorporacion al valor en aduana de las herramientas, matrices y moldes utilizados.
3. Ajuste de los gastos de transporte y seguro.

Ejemplos.

Reparto de los costes derivados del transporte entre los productos que forman parte de la
expedicion.

Tipo de cambio a aplicar.
4. La declaracion de valor en aduana (DV1).
5. Casillas relacionadas con el valor en aduana en el DUA.

Unidad didactica 7. Operaciones intracomunitarias v fiscalidad en el comercio exterior.

1. Operaciones intracomunitarias.

Concepto de operaciones intracomunitarias.

La declaracion estadistica: Intrastat.

Cumplimentacion de la declaracion Intrastat.

2. Conceptos bésicos de fiscalidad.

Tipos de tributos.

3. Impuestos especiales.

Impuestos especiales (IIEE) en la UE.

Impuestos especiales en Espafia.

4. El impuesto sobre el valor afiadido en la Union Europea.
Normativa aplicable.

Hecho imponible.

Pago del IVA (importaciones).

Regimenes suspensivos y zonas francas.

Base imponible.

Tipos minimos del IVA.

Lista de bienes que pueden estar sujetos a los tipos reducidos del IVA.
Tipos del IVA en los paises de la UE y en el Reino Unido.
5. EI' IVA en las operaciones intracomunitarias.

Adquisiciones intracomunitarias de medios de transporte nuevos realizadas por particulares y
empresarios sin NIF-IVA.

Operaciones no sujetas.
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Operaciones exentas.
Sujeto pasivo.

Devengo del impuesto.
Base imponible.

6. El IVA de importacion.
Operaciones no sujetas.
Operaciones exentas.
Sujeto pasivo.

Devengo del impuesto.
Base imponible.

7. Autodeclaracion del IVA.
8. Casillas relacionadas con los IIEE y el IVA en el DUA.

Unidad didactica 8. Procedimiento de despacho de mercancias en la UE.

1. Declaracion en aduana: Documento Unico Administrativo (DUA).
Definicién de declaracion aduanera y de declaracion de reexportacion.
Operaciones para las que se requieren una declaracion aduanera.
Forma de presentacion de las declaraciones.

Aduana competente.

Declarante.

Firma.

Presentacion y admision.

Documentos para el despacho de aduana.

2. Despacho centralizado.

3. DUA de importacion.

Composicién del documento.

Definiciones.

Ventanilla Unica Canaria (VEXCAN).

Documento completo de importacion.

PDI (Predeclaracion Incompleta).

Declaracion simplificada por falta de datos.

Declaraciones simplificadas formalizadas en un documento comercial.

4. DUA de exportacion.
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Preliminar.

Composicién del documento.
Definiciones.

Ventanilla Unica Canaria (VEXCAN).
Documento completo de exportacion.

5. Transito.

Preliminar.

Composicion del documento.
Documento de transito.

6. Procedimiento de despacho aduanero.

Funcionamiento del sistema para declaraciones de importacién, exportacion o vinculaciéon a
deposito.

Presentacion de la declaracién aduanera.

Respuesta de la aduana.

Despacho de la mercancia.

Comunicaciones mediante correo electrénico relativas al despacho de la mercancia.

Exportaciones con salida indirecta (ECS): impresion del DAE (Documento de Acompafiamiento
de Exportacion).

Impresién de la carta de pago (031 y 032).

7. Ventanilla Unica Aduanera (VUA).

PreDUA. Solicitud de MRN.

Aportacién de documentacién por parte del operador.

Presentacion de solicitudes de intervencion a los servicios de inspeccién en frontera
correspondientes.

Presentacion del DUA.
Mercancia pendiente de reconocimiento fisico por cualquiera de los servicios o aduana.

Levante de la mercancia.

4. DISTRIBUCION TEMPORAL.

El modulo de Gestion Administrativa del Comercio Internacional tiene asignada una carga horaria
de 206 horas, tal y como se recoge en la Orden EDU/49/2025, de 28 de agosto, que establece
el curriculo del ciclo formativo de Grado Superior correspondiente al titulo de Técnico Superior
en Comercio Internacional en la Comunidad Autonoma de Cantabria (BOC 19 de septiembre).
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En consonancia con los acuerdos de la Comision de Coordinacion Pedagdgica del Centro, los
contenidos del mdédulo se repartiran a lo largo de cada uno de los tres trimestres naturales del
curso. Su reparto se realizara del siguiente modo:

UNIDAD Horas RA
Unidad didéctica 0. Introduccién al médulo. 2
- Unidad didactica 1. Organismos e
o) instituciones internacionales y la Unién 19 RA.1
%’ Europea.
= Unidad didactica 2. Gestion de la informacion
S L ! 10 R.A. 2
(et en el comercio internacional.
&
Unidad did4ctica 3. Barreras y medidas de
L ) 33 R.A. 3
apoyo al comercio internacional.
Unidad didéactica 4. El arancel de aduanas y el
: . 24 R.A. 4
- origen de las mercancias.
‘O
O R.A. 4
g Unidad did4ctica 5. Regimenes aduaneros. 24
= R.A.5
<
>
L RA. 4
N Unidad didéactica 6. El valor en aduana. 28
R.A.5
=z Unidad did4ctica 7. Operaciones RA. 4
‘8 intracomunitarias y fiscalidad en el comercio 33
< exterior. RA.5
2
<>’: Unidad didactica 8. Procedimiento de
(e . 33 R.A.5
o despacho de mercancias en la UE.
o

5. ENFOQUES DIDACTICOS Y METODOLOGICOS.

5.1. Principios metodoldgicos.

Toda actuacion que se lleve a cabo en el proceso de ensefianza aprendizaje se va a sustentar
en los siguientes principios psicopedagdégicos:

Aprendizaje Significativo:

Se busca pasar del aprendizaje memoristico y repetitivo, al aprendizaje significativo (que los
nuevos contenidos se relacionen con los anteriores permitiendo la reestructuracion de los
esquemas cognitivos).

Hay que procurar que las actividades presenten grados de dificultad ajustados y progresivos.
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Aprendizaje Funcional:

Béasico en todos los modulos profesionales de la Formacion Profesional, lo que supone la
necesidad de conectar con los intereses y motivaciones de los alumnos, a través de la exposicion
de contenidos practicos que van a ser aplicados por ellos en el mundo real.

Aprender a Aprender:

Dando preferencia a métodos y actividades centrados en el alumno y que animen a un alto grado
de implicacién del mismo, el alumno con la ayuda del profesor conseguira ser protagonista de su
propio aprendizaje lo que le permitira llevar a cabo aprendizajes significativos.

Otros:

Como pueden ser el trabajo en equipo, retroalimentacion, intencionalidad, reforzamiento,
participacion e implicacion, etc.

5.2. Estrategias de ensefianza aprendizaje.

En relacién con cada una de estas caracteristicas, las estrategias a aplicar en el proceso de
ensefianza-aprendizaje seran las siguientes:

1. Garantizar la secuenciacion de los contenidos.
1.1. Presentar cada tema integrandolo dentro del conjunto de la materia.
1.2 Vincular la nueva informacioén con los conocimientos previos.

1.3. Fomentar el trabajo diario de los alumnos, planteando actividades tedrico-practicas a
realizar tanto dentro como fuera del aula.

1.4. Llevar un control riguroso y continuado de dicho trabajo (preguntas en clase, observacién
de su trabajo y correccion de tareas).

1.5. Evaluar a los alumnos para asegurarse de que han adquirido las competencias
suficientes.

1.6. Plantear actividades de refuerzo para los alumnos que no hayan superado los minimos.

1.7. Favorecer el trabajo en grupo en el aula como medio de motivacion para los alumnos
que presenten mayores dificultades.

1.8. Repasar a menudo para afianzar los conocimientos adquiridos.
2. Dar prioridad a las aplicaciones précticas.

2.1. Basar los aprendizajes en el “saber hacer” dando mayor importancia a los contenidos
procedimentales.

2.2. Procurar que los contenidos giren en torno a procesos reales de trabajo.
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2.3. Proponer suficientes préacticas para garantizar que los alumnos puedan adquirir las
capacidades profesionales del médulo.

2.4, Fomentar la participacién activa de los alumnos en las actividades a desarrollar en el
aula, compartiendo informacion y aportando diferentes puntos de vista

2.5. Incidir en la importancia de ser metédico en la resolucién de ejercicios y valorar la
precision y el orden en la presentacién de los trabajos contables

3. Ser riguroso en la utilizacién de la terminologia del comercio internacional.

3.1 Utilizar el Iéxico apropiado en la exposicion de los temas, para habituar al alumno en el
uso de la terminologia del comercio internacional.

3.2. Exigir al alumno la utilizaciéon de un vocabulario técnico.

3.3. Exigir al alumno la utilizacién de la terminologia comercial y fiscal.

5.3. Metodologia de cada una de las unidades didacticas.

En cada unidad didactica se actuara siguiendo un proceso que combine las exposiciones del
profesor con la participacion activa de los alumnos, basada principalmente en las aplicaciones
practicas de los contenidos estudiados.

Las lineas generales de actuacion para impartir esta materia seran las siguientes:

Presentacion de cada tema, destacando las ideas principales, y encuadrandolo dentro del
contexto general. Introduccidon general con explicaciones breves y esquematicas de los
diferentes aspectos del tema que se trate, mostrando claramente lo principal de lo accesorio y
los objetivos que se pretenden alcanzar.

Planteamiento y resolucion de supuestos practicos que ayuden en la comprension de la unidad
didactica y sirvan para:

Consolidar los aprendizajes
Promover la participacién del alumno en su proceso de aprendizaje
Comprobar el nivel de comprension de los contenidos

Observar y, en su caso, corregir las estrategias y procedimientos empleados en la resolucién de
los ejercicios

Fomentar la cooperacién entre los alumnos y el trabajo en grupo.

Respuesta de actividades tedrico-practicas para resolver fuera del aula, que tendran como
objetivo:

Repasar los contenidos teoricos.
Resolver supuestos practicos de forma individual.
Poner de manifiesto las dificultades individuales con que se encuentren los alumnos.

Aplicacién Informatica, en su caso, de los contenidos propios del tema.
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Correccion de ejercicios. Todos los ejercicios realizados tanto en el aula como fuera de ella,
seran debidamente corregidos para evitar que permanezcan errores que lleven a confusion al
alumno.

6. MEDIDAS DE ATENCION A LA DIVERSIDAD.

Tal y como se recoge en el Proyecto Curricular del ciclo formativo, la diversidad del alumnado
viene en su mayor parte determinada por su distinta procedencia académica o profesional.
También hay, aunque muy pocos casos, alumnos/as con algun tipo de discapacidad.

Las medidas para atender a la diversidad del alumnado seran las siguientes:

- Cuando el alumnado tenga distinta procedencia académica o profesional y esto origine distintos
ritmos de aprendizaje:

Si se trata de alumnado con alta capacidad intelectual que presenta un ritmo de aprendizaje
superior al resto del grupo, se le plantearan actividades de profundizacién o ampliaciéon que
requieran un mayor rigor técnico sobre la materia una vez que haya realizado correctamente las
tareas generales propuestas.

Si se trata de alumnado con dificultades para alcanzar los resultados de aprendizaje, se le
plantearan actividades de refuerzo.

- Cuando el ciclo formativo sea cursado por alumnado con algun tipo de discapacidad, se
adecuaran las actividades formativas, los criterios y los procedimientos de evaluacion. Esta
adaptacién en ningln caso supondra la supresion de resultados de aprendizaje y objetivos
generales del ciclo que afecten a la adquisicion de la competencia general del titulo.

En caso de concurrir en algun alumno la circunstancia de discapacidad fisica, se realizarian las
adaptaciones necesarias en relacién a los recursos y equipamientos del centro o la creacion de
materiales.

Si concurre algin alumno con discapacidad sensorial, se requerira el apoyo del Departamento
de Orientacion para realizar una correcta adaptacion curricular individual y no significativa.

7. MATERIALES Y RECURSOS DIDACTICOS.

Como recursos metodoloégicos con los que poder aplicar los principios metodolégicos
anteriormente sefalados podemos distinguir entre los personales, materiales y ambientales:

Personales.

= Explicaciones del profesor de cada uno de los temas.

» Fotocopias de interés y de procedencia muy variada: articulos, ejercicios, cuadros
explicativos, esquemas.

Materiales.

» El curso se impartira mediante los apuntes que proporcionara el profesor al alumnado.
Por ello no es necesario adquirir ningun libro de texto.
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Asimismo, se utilizaran los siguientes libros de texto como libros de consulta:

“Gestion Administrativa del Comercio Internacional’. F. PEIRATS MECHO y P. NINOT
ALAGARDA. Ed. Marcombo. Barcelona.

“Gestion Administrativa del Comercio Internacional”. Ed. Paraninfo. MIREN JOSUE
URRISOLO. ENRIQUE MIGUEL MARTINEZ MARTINEZ . 22 Ed.

“Casos de Gestion Administrativa del Comercio Internacional’. A. CABRERA. Ed. Global
Marketing. Madrid.

“El Representante Aduanero, 2000 preguntas y 200 supuestos”. ATEIA OLTRA.
Valencia.

“El Cédigo Aduanero de la Unién. Gestion Aduanera. Areas exentas y OEA”. ATEIA
OLTRA. Valencia.

“Origen de las mercancias en el Cédigo Aduanero de la Union. Exportador autorizado
versus Exportador Registrado”. JOSE MUNOZ BARON. ATEIA OLTRA Valencia y
Colegio Agentes de Aduanas de Valencia.

Textos legales.

Cédigo Aduanero de la Union. Reglamento 952/2013 del Parlamento Europeo y del
Consejo.

Reglamento Delegado (UE) 2015/2446 de la Comisién de 28 de julio de 2015 por el que
se completa el Reglamento (UE) no 952/2013 del Parlamento Europeo y del Consejo con
normas de desarrollo relativas a determinadas disposiciones del Cédigo Aduanero de la
Unién

Reglamento de ejecucién (UE) 2015/2447 de la Comisién de 24 de noviembre de 2015
por el que se establecen normas de desarrollo de determinadas disposiciones del
Reglamento 952/2013 del Parlamento Europeo y del Consejo por el que se establece el
Cédigo Aduanero de la Unién.

Reglamento delegado (UE) 2016/341 de la Comision, de 17 de diciembre de 2015.

Documento del Departamento de Aduanas e Impuestos Especiales del Documento
Unico Administrativo.

Resolucién de 22 de mayo de 2018, de la Presidencia de la Agencia Estatal de
Administracién Tributaria, para la elaboracion de las estadisticas de intercambios de
bienes entre Estados miembros (sistema Intrastat).

Impresos.

Consultas del Arancel Integrado (TARIC).
Documento Unico Administrativo con una hoja Excel para la confeccion del mismo.

Certificados de origen: EUR1, EURMED, ATR y los certificados genéricos de las
Camaras de Comercio, asi como una hoja Excel para la confeccion de los mismos.

Certificados AGREX y AGRIM.

Declaracion de Valor en Aduana (DV1) con una hoja Excel para la confeccién de la
misma.

Declaracion INTRASTAT con una hoja Excel para la confeccion de la misma.
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Audiovisuales/ Informaticos.

= A principio de curso se creara un aula en Teams donde el alumnado se debera unir y
donde se proporcionaran videos, material complementario, tareas a realizar, etc.

= Cafiones de proyeccion para la proyeccion de videos relacionados con el tema y software
de aplicaciones relacionadas con la materia.

= Equipo informatico para la consulta de paginas Web, como pueden ser:
www.icex.es,www.camara.es,www.taric.es, www.origen-mercancias.es.

= Aplicaciones informaticas como Prezi o Kahoot!

Ambientales.

= Estructurales o propios del ambito escolar; aula de informatica.

8. UTILIZACION DE ESPACIOS Y EQUIPAMIENTOS.

Las clases seran impartidas en el aula 101 del centro, aula de referencia de los alumnos, ya que
en dicha aula se dispone de proyector y ordenador conectado a Internet.

En determinadas unidades, y especialmente en aquellas en las que sea necesaria la realizacion
de documentos de comercio internacional, se utilizara una de las aulas de informatica del centro.

Asimismo, y a través de Teams los alumnos tendran acceso al material del médulo profesional:
normas reguladoras del comercio internacional, formularios para rellenar los documentos que se
utilizan en el comercio internacional, articulos relacionados con el médulo, videos y enlaces de
internet, etc.

9. CONCRECION DEL DESARROLLO DE DESDOBLES.

No existen razones de seguridad, de disponibilidad de equipamiento u otras que hagan necesaria
la existencia de desdobles, agrupaciones flexibles o apoyos docentes (Art. 23.7 del Decreto
4/2010, de 28 de enero, por el que se regula la ordenacion general de la Formacion Profesional
en el sistema educativo de la Comunidad Autbnoma de Cantabria). No se contempla por tanto la
utilizacion de este tipo de medidas en el médulo.

10. ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS Y EXTRAESCOLARES.

Se propondré la realizacion de dos visitas durante el curso escolar, una al Puerto de Santander
y otra a la Zona Franca de Santander.
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11.- PROPUESTAS DE MEJORA RECOGIDAS EN LA MEMORIA
DEL ANO ANTERIOR

Para proximos cursos se modificaran los porcentajes de ponderacién de algunos criterios de
evaluacion.

12. PROCEDIMIENTOS E INSTRUMENTOS DE EVALUACION
DEL APRENDIZAJE.

12.1. Principios.

El caracter continuo y formativo de la evaluacion estara incluido en el proceso de ensefianza y
aprendizaje, con el fin de detectar las dificultades en el momento en que se produzcan, averiguar
sus causas y adoptar las medidas que se considere necesarias.

Respecto a cuando evaluar, se debe empezar por la evaluacién inicial, que cumple una funcién
de diagndstico al proporcionar informacion acerca de la situacion del alumno, al comienzo del
periodo de ensefianza. La evaluacion formativa tiene por objeto recoger informacion a lo largo
del proceso de ensefianza para valorar los progresos y dificultades de los alumnos, ajustando la
ayuda pedagdgica a sus necesidades. Finalmente, la funcién sumativa de la evaluacion tiene por
objeto, ver en qué grado se han alcanzado los aprendizajes al final del periodo.

12.2. Procedimientos e instrumentos de evaluacion.

Se realizaran las siguientes reuniones de evaluacion recogidas en las instrucciones de inicio de
Curso:

Evaluacion inicial
Se celebrara una sesién de evaluacion inicial el 23 de octubre de 2025.

Tiene por objeto conocer las caracteristicas y la formacion previa de cada uno de los alumnos,
en relacién con los contenidos del médulo.

Esta evaluacion no supondra, en ningln caso, calificacion del alumnado, pero podra informarse
a éste del resultado de dicha evaluacion.

Evaluaciones parciales

Ademés de la evaluacion mencionada anteriormente, se realizar4 una sesion de evaluacion y
calificacion al finalizar cada trimestre distribuidas de la siguiente forma:

Dos sesiones periddicas de evaluacion.
12 evaluacién: el 18 de diciembre de 2025.

22 evaluacion antes del 18 de marzo de 2026
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Evaluacion final
Sesion de evaluacion final: 25 de junio de 2026.

Respecto a los instrumentos de evaluacion, se utilizarén técnicas variadas de evaluacion. Se
realizara en primer lugar, aquellas que permiten evaluar el aprendizaje del alumno a través de
las actividades habituales de ensefianza, y en segundo lugar las actividades o pruebas
especificas de evaluacion.

En cuanto a la evaluacion del aprendizaje, a través de las actividades de ensefianza, resalta la
observacion del trabajo de los alumnos como un procedimiento esencial para comprobar su
progreso, puesto que proporciona informacién de los alumnos en situaciones diversas y sin las
interferencias que provoca el saber que estan siendo examinados. Estos trabajos proporcionan
al profesor un tipo de informacion muy valiosa sobre habitos y métodos de trabajo. Se valorara
la actitud del alumno hacia la materia: atencion en clase, interés, compafierismo.

Se podra tener en cuenta también otras actividades y trabajos realizados fuera del aula y
encargados por el profesor: comentarios, lecturas recomendadas (plan lector), ejercicios
propuestos, etc.

En cuanto a las pruebas especificas de evaluacion, se utilizardn de forma aleatoria las siguientes
pruebas:

Pruebas caracterizadas por exigir respuestas cortas que permitan evaluar la memorizacion,
concentracion y seguridad de sus conocimientos, asi como la utilizacion adecuada de términos
e identificacién de conceptos. Estas pruebas especificas se compondran de preguntas de
respuesta corta, preguntas de verdadero o falso, de opcién mdltiple o tipo test, ejercicios de
ordenacion y de formar parejas y/o ejercicios practicos relacionados con la materia.

Pruebas de exposicion temética, que permitan evaluar la capacidad para manejar una extensa
informacién y presentarla de forma ordenada y coherente.

Pruebas de resolucion de ejercicios, que permiten evaluar la aplicacion de los conceptos teéricos
a la practica.

La evaluacion se realizara atendiendo a dos tipos de actuacién: la evaluacién continua, que se
llevara cabo a lo largo de todo el proceso de ensefanza-aprendizaje y la evaluacion final, que
valorara los resultados del alumno al final del periodo lectivo.
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13. CRITERIOS DE CALIFICACION.

En el médulo de GACI, la ponderacion de los diferentes resultados de aprendizaje es la siguiente:

Acciones en el contexto

RA | Logro Objetivo L %
del aprendizaje
1 Describe organismos e instituciones relacionados analizando sus principales 10
con el comercio internacional, funciones.
2 Organiza un sistema de informacién eficaz que sirva | utilizando las
de apoyo en las operaciones de herramientas informaticas | 5
compraventa internacional, adecuadas.
3 Relaciona las distintas barreras al comercio analizando la normativa o5
internacional, gue las regula.
4 Describe y | los procedimientos administrativos de las interpretando la hormativa
caracteriza | operaciones de importacién/exportaciéon y vigente. 35
de introduccion/expedicion,
5 Elabora la documentacién necesaria para las cumplimentando la
operaciones de importacion/exportaciéon e misma. 25

introduccién/expedicion de mercancias,

Estos resultados de aprendizaje se concretan en los siguientes criterios de evaluacion, con su

ponderacioén y las actividades de evaluacion correspondientes.

Resultado de aprendizaje 1. Determina organismos e instituciones relacionados con el
comercio internacional, analizando sus principales funciones.

o ., Actividades de

Criterio de evaluacion L 10%
evaluacion

a) Se ha analizado la estructura de balanza de pagos, Prueba escrita y/o 5
diferenciando las distintas balanzas que la componen. tarea
b) Se han clasificado las funciones de los principales Prueba escrita y/o 5
organismos e instituciones econdmicas internacionales. tarea
¢) Se ha analizado el proceso de integracion econémica Prueba escrita y/o
internacional, diferenciando los distintos niveles de tarea 3
integracion.
d) Se ha analizado el proceso de integracién econémica Prueba escrita y/o 1
europea y su repercusion en el comercio comunitario. tarea
e) Se han identificado las distintas instituciones Prueba escrita y/o 1
comunitarias, sus principales funciones y competencias. tarea
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f) Se ha analizado el marco juridico comunitario y se han
identificado las normas con incidencia en el intercambio
comercial, con autonomia y responsabilidad en el ambito de
su competencia.

Prueba escrita y/o
tarea

Resultado de aprendizaje 2. Organiza un sistema de informacion eficaz que sirva de
apoyo en las operaciones de compraventa internacional, utilizando las herramientas

informéaticas adecuadas.

. - Activi

Criterio de evaluacion ct da.d’es Ee 5%
evaluacion

a) Se han elaborado bases de datos para las operaciones Prueba escrita y/o 05

de comercio internacional. tarea '

b) Se han confeccionado ficheros maestros de clientes y Prueba escrita y/o 05

clientas y proveedores. tarea '

¢) Se ha elaborado la informacién que habitualmente solicita | Prueba escrita y/o

el cliente o el proveedor en las operaciones de compraventa | tarea 0,5

internacional, con autonomia y calidad.

d) Se ha realizado el mantenimiento y actualizacion de las Prueba escrita y/o 05

bases de datos de clientes y clientas y proveedores. tarea '

e) Se han elaborado informes, con autonomia y calidad, Prueba escrita y/o

sobre clientes y clientas y/o proveedores a partir de las tarea 0,5

bases de datos disponibles.

f) Se ha aplicado la normativa legal y fiscal del pais de Prueba escrita y/o 5

destino de la mercancia que se va a exportar tarea

g) Se ha procesado y archivado adecuadamente la Prueba escrita y/o

informacion generada en las operaciones de compraventa tarea 05

internacional realizadas para su posterior utilizacion en '

futuras operaciones

Resultado de aprendizaje 3. Reconoce las distintas barreras al comercio

analizando la normativa que las regula.

internacional

N . Actividades de
Criterio de evaluacion iy 25%
evaluacion
a) Se han analizado las barreras arancelarias a la Prueba escrita y/o
importacion de mercancias y otras medidas de efecto tarea 5
equivalente, con autonomia y responsabilidad.
b) Se han analizado los principales instrumentos de Prueba escrita y/o
proteccion comercial de naturaleza cuantitativa, que limitan | tarea 3
o restringen las importaciones de mercancias.
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¢) Se ha analizado la funcion del arancel de aduanas como

Prueba escrita y/o

instrumento de proteccion y su repercusion sobre el tarea 5
comercio internacional.

d) Se han identificado las medidas de defensa de la Prueba escrita y/o
competencia internacional aplicables en el marco de la tarea 4
OMC.

e) Se han caracterizado las clausulas de salvaguardiay las | Prueba escrita y/o

medidas de vigilancia, analizando los casos en que procede | tarea 2
su aplicacion en la U.E.

f) Se han caracterizado las principales barreras técnicas y Prueba escrita y/o 3
administrativas al comercio. tarea

g) Se han determinado las distintas medidas de apoyo y Prueba escrita y/o 3

fomento a las exportaciones.

tarea

Resultado de aprendizaje 4. Caracteriza los procedimientos administrativos de las

operaciones de importacion/exportacion y de introduccidén/expedicion, interpretando la

normativa vigente.

Actividades de

Criterio de evaluacion - 35%
evaluacion

a) Se han identificado las diferencias entre una importacion Prueba escrita y/o 1

y una introduccion y entre una exportacion y una expedicion. | tarea

b) Se han identificado los documentos que se requieren en Prueba escrita y/o

las operaciones de importacién/exportacion e tarea 5

introduccién/expedicion, los procedimientos para su

tramitacion y gestion, y los organismos implicados.

c) Se ha determinado el origen de las mercancias y la Prueba escrita y/o 8

documentacién que se requiere para su acreditacion. tarea

d) Se ha determinado el valor en aduana de diferentes Prueba escrita y/o 10

mercancias con rigurosidad. tarea

e) Se ha efectuado la clasificacion arancelaria de las Prueba escrita y/o 5

mercancias. tarea

f) Se han determinado los impuestos y otros tributos que Prueba escrita y/o

gravan las operaciones de comercio internacional que tarea 5

integran la deuda aduanera.

g) Se han reconocido los procesos administrativos de Prueba escrita y/o 5

gestién aduanera. tarea

h) Se ha analizado el sistema de declaracién estadistica de | Prueba escrita y/o

las operaciones intracomunitarias (INTRASTAT), con tarea 2

autonomia y responsabilidad.
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Resultado de aprendizaje 5. Elabora y cumplimenta la documentacién necesaria para las

operaciones de importacién/exportacion e introduccion/expedicion de mercancias.

o . Actividades de

Criterio de evaluacion - 25%
evaluacion

a) Se han interpretado las clausulas que se incluyen en los Prueba escrita y/o
contratos de compraventa internacional y se ha tarea 3
confeccionado el contrato de compraventa.
b) Se han confeccionado los documentos comerciales, de Prueba escrita y/o
transporte y seguro que se requieren en las operaciones de | tarea 2
compraventa internacional.
c) Se ha supervisado la documentacién comercial y Prueba escrita y/o
administrativa correspondiente a una operacion de comercio | tarea 5
internacional, comprobando las condiciones pactadas en el
contrato.
d) Se han cumplimentado de manera precisa y con calidad Prueba escrita y/o
los documentos de gestién aduanera de diferentes tarea 4
operaciones de compraventa internacional.
e) Se ha realizado la gestion aduanera de operaciones Prueba escrita y/o 10
relativas a los distintos regimenes aduaneros tarea
f) Se ha utilizado un paquete informatico de gestion Prueba escrita y/o
administrativa para la obtencién de la documentacion tarea 4
necesaria para las operaciones de compraventa
internacional.

La calificacién final del médulo se calculara mediante una media ponderada de las calificaciones
obtenidas por el alumnado en cada resultado de aprendizaje, teniendo en cuenta el peso
asignado a cada criterio de evaluacion. Ademas, sera imprescindible obtener una nota superior
a 5 en los resultados de aprendizaje considerados clave para poder superar el médulo.

El alumnado superara el mddulo cuando obtenga una media ponderada igual o superior a 5 en
las calificaciones de los resultados de aprendizaje, segln los criterios de evaluacion
establecidos, y siempre que haya alcanzado una nota igual o superior a 5 en los resultados de
aprendizaje considerados clave.

Calificacion final del médulo

La calificacion final del modulo se corresponde con la ponderacion de los resultados obtenidos
en los distintos RA a través de los correspondientes CE, sin que el calculo se realice mediante
la nota media de las evaluaciones trimestrales, ya que debe reflejar el grado final de logro
alcanzado y valorar asi la evolucion y mejora en el aprendizaje que se haya producido. Es
importante recalcar que para superar el modulo es necesario que el alumnado apruebe los
resultados de aprendizaje claves.

En el caso de que un criterio de evaluacion se utilice como instrumento entre una prueba escrita
y una tarea, la ponderacién de éste se dividira entre un 70% de la prueba escrita y 30% de la
tarea.
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Los alumnos que no han superado el médulo durante el curso, deberan presentarse a un examen
de recuperacion anterior a la prueba final. Si no aprueban la recuperacion deberan presentarse
a la prueba final para recuperar los resultados de aprendizaje no superados a lo largo del curso.

La calificaciébn del modulo serd de 1 a 10 sin decimales, considerandose positivas las
calificaciones iguales o superiores a 5, tal y como establece el articulo 24 de la Orden
EDU/66/2010, de 16 de agosto, de evaluacion y acreditacién académica, en las ensefianzas de
Formacidn Profesional Inicial del Sistema Educativo en la Comunidad Auténoma de Cantabria.

PLAN DE RECUPERACION DE EVALUACIONES.
Recuperacion de evaluaciones.

Las pruebas de recuperacion de los resultados de aprendizaje no superados se realizaran antes
de la evaluacion final.

Las pruebas de recuperacion de los resultados de aprendizaje seran similares a las realizadas
durante el curso.

Prueba final de junio.

Si en la evaluacion final de junio el alumno tiene algun resultado de aprendizaje suspenso, solo
se examinara de dichos resultados de aprendizaje no aprobados.

La nota final del mdédulo sera la media ponderada de las calificaciones obtenidas en los
resultados de aprendizaje. Para la superacién del médulo, sera requisito indispensable tener
aprobados todos los resultados de aprendizaje clave.

Fraudes en las pruebas y procesos de evaluacién académica.

En caso de sorprender a algin alumno realizando practicas fraudulentas se aplicara lo contenido
en el documento de normas sobre préacticas fraudulentas aprobado por el Departamento de
Comercio y Marketing del IES Las Llamas y recogido en el Proyecto Curricular de la familia de
Comercio y Marketing.

14. ASPECTOS CURRICULARES MINIMOS PARA SUPERAR EL
MODULO.

Para superar el médulo es necesario que el alumnado apruebe todos los resultados de
aprendizaje clave. Junto a estos se haré la media ponderada del resto de RA y aprobaran los
que alcancen una nota igual o superior a 5.

15. TEMAS TRANSVERSALES.

Los principios que debemos cumplir con nuestra actividad docente son:

= Promover la formacién para la democracia, el didlogo y la convivencia pacifica.
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= Concebir la educacién como un proceso de comunicacion y favorecer las relaciones
entre familias, entorno y centro y promover un pensamiento creativo e innovador.

= La educacion es un proceso de formacion integral de la persona. El centro es una
institucién que ayuda a la formacion personal, al desarrollo de competencias, habilidades
y conocimientos.

= Promover el respeto hacia si mismo y hacia el medio social, cultural y natural en su
diversidad, dentro de una concepcion democratica es una exigencia de caracter
institucional.

= Aprender a vivir juntos, aprender a convivir, ademas de constituir una finalidad esencial
de la educacion, representa uno de los principales retos para los sistemas educativos
actuales. Son muchas las razones que hacen que este aprendizaje se considere no solo
valioso en si mismo, sino imprescindible para la construcciéon de una sociedad mas
demaocratica, mas solidaria y més pacifica.

16. CONCRECION DE LOS PLANES, PROGRAMAS Y
PROYECTOS DEL CENTRO, RELACIONADOS CON EL
DESARROLLO DEL CURRICULO.

Dentro de los proyectos existentes en el IES Las Llamas para los ciclos formativos, el Programa
Start Innova y el programa Erasmus+, se considera de enorme importancia para el modulo
profesional y para el ciclo formativo el programa Erasmus+.

El Erasmus+ es una de las acciones clave, Accién Clave 1: Movilidad de las personas por motivos
de Aprendizaje que gestiona el Servicio Espafiol para la Internacionalizacién de la Educacion
(SEPIE).

Las becas Erasmus en Formacion Profesional consisten en realizar el periodo de Formacion en
Empresa (FEM) en un pais de la Unidén Europea. Las practicas se realizan en empresas de la
Unién Europea durante un periodo aproximado de trece semanas.

Las becas Erasmus pueden ser solicitadas por los alumnos matriculados en el ultimo curso de
un ciclo formativo de grado superior de un centro de Formacion Profesional que posea carta
Erasmus valida para el periodo correspondiente.

El I.LE.S. Las Llamas posee carta Erasmus para sus ciclos formativos, por ello y dada la enorme
importancia del conocimiento de idiomas para desempefiar la labor profesional en el comercio
internacional, se informara a los alumnos de la existencia del programa y se animara a que,
aguellos interesados, soliciten y realicen la Formacién en Centros de Trabajo en algun pais de
la Unién Europea.

La preparacion para realizar las practicas a través del Programa Erasmus+ servira como
motivacion para que los alumnos mejoren sus competencias en idiomas, cuyo manejo es clave
en el ambito del comercio internacional.

Dentro del Plan Digital de Centro se priorizara utilizacion de los medios informaticos como
instrumento de consulta, busqueda de informacion y resolucién de supuestos practicos,
especialmente a través de la hoja de célculo Excel.
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17. EVALUACION DE LA PROGRAMACION DIDACTICA Y DE LA
PRACTICA DOCENTE.

El plan de evaluacion de la practica docente debera incluir los siguientes elementos:

La adecuacion de los objetivos, contenidos y criterios de evaluacion a las caracteristicas y
necesidades de los alumnos.

Los aprendizajes logrados por el alumnado.

Las medidas de individualizacion de la ensefianza con especial atencion a las medidas de
apoyo Yy refuerzo utilizadas.

La programacion y su desarrollo y, en particular, las estrategias de ensefianza, los
procedimientos de evaluacion del alumnado, la organizacion del aula y el aprovechamiento de
los recursos del centro.

La idoneidad de la metodologia y de los materiales curriculares.

La coordinacion con el resto de los profesores de cada grupo y en el seno del departamento.
Indicadores respecto a mi practica docente.

Se consideraran los siguientes aspectos:

a) La adecuacion de los objetivos, contenidos y criterios de evaluacién a las caracteristicas y
necesidades de los alumnos.

Se han adecuado los objetivos y contenidos a las caracteristicas y necesidades de los
alumnos.

Se han adecuado los criterios de evaluacién a las caracteristicas del alumnado.
b) Los aprendizajes logrados por el alumnado.
Grado de adquisicion de los resultados de aprendizaje.

Porcentaje de alumnos, (calculado con los que realmente asisten), que supera positivamente la
materia/ mddulo.

Grado de conocimientos alcanzado cuantificado por notas, (calculo de nota media con los
alumnos que realmente asisten) (<4 56789 10).

Evolucion respecto a la evaluacién anterior.

¢) Las medidas de individualizacién de la ensefianza con especial atencion a las medidas de
apoyo Yy refuerzo utilizadas.

¢ Se han adoptado medidas de apoyo o refuerzo individualizadas?

d) La programacion y su desarrollo y en particular, las estrategias de ensefianza, los
procedimientos de evaluacion del alumnado, la organizacion del aula y el aprovechamiento de
los recursos del centro.

¢Se han desarrollado la totalidad de los contenidos que figuran en la programacion? Motivos o
causas.
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¢ Se han aplicado los procedimientos de evaluacién contemplados en la programacion?
Motivos o causas.

Grado de acierto en la organizacién del aula y el aprovechamiento de los recursos del centro
¢La organizacién del aula ha sido la adecuada? Motivos o causas.

¢ Los recursos del centro han sido aprovechados de manera 6ptima? Motivos o causas.

e) La idoneidad de la metodologia y de los materiales curriculares. Grado de idoneidad de la
metodologia utilizada para la adquisicion de capacidades terminales

¢La metodologia utilizada ha facilitado la adquisicion de los resultados de aprendizaje? Motivos
0 causas.

¢Han sido adecuados y suficientes los materiales curriculares? Motivos o0 causas.

f) La coordinacion con el resto de profesores de cada grupo/ciclo y en el seno del
departamento.

¢ Ha existido coordinacién entre los profesores del Ciclo Formativo?
Indicadores respecto al alumno: autoevaluacion.

a) Evaluacion de la calidad del trabajo realizado. El alumnado debera dar respuesta a un
cuestionario como el siguiente:
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GESTION ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

ESCALA DE OBSERVACION.

Médulo profesional:

Curso:

Profesor/a:

Fecha:

Valoracion: sefialando con una X, de 1 a 4 -siendo 1 la calificacién mas baja y 4 la mas alta- de

los siguientes aspectos.

1. Hago siempre los trabajos que mi profesor/a me indica.

en la fecha acordada.

2. Entrego mis trabajos segun las indicaciones dadas por el profesor/a y

3. Participo activamente (aporto ideas, ayudo a resolver problemas,
realizo mi parte de las actividades) en los trabajos propuestos en equipo.

4. Pregunto al profesor/a los temas que no llego a entender.

5. Dedico parte de mi tiempo libre para pedir ayuda al profesor/a.

6. Estoy satisfecho/a con mi trabajo.

7. Las calificaciones obtenidas en mis evaluaciones son justas.
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b) Evaluacién de la actitud frente al trabajo. El alumnado debera dar respuesta a un
cuestionario como el siguiente:

ESCALA DE OBSERVACION.

Médulo profesional: Curso:

Profesor/a: Fecha:

Valoracion: sefialando con una X, de 1 a 4 -siendo 1 la calificacion mas baja y 4 la mas alta- de
los siguientes aspectos.

1. Asisto a las actividades docentes de forma puntual y diariamente.

2. Considero mi preparacion previa suficiente para seguir este médulo.

3.Llevo al dia el estudio de este modulo.

4. Resuelvo las dudas preguntando en clase, por email o en tutorias.

5. Entiendo las explicaciones.

6. Entiendo los criterios de evaluacion y calificacion.

7. Atiendo durante las explicaciones.

8. Me siento atendido por el profesor.

9. Mis calificaciones se corresponden a mi esfuerzo, trabajo y actitud.

10. Me parece interesante este mddulo para mi formacion.

11. Me siento satisfecho con lo aprendido.
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